AUMENTO DAS VENDAS
de forma segura e estratégica
em novos clientes ou regides.
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MANUTENCAO DO S
E FLUXO DE CAIXA APROVACAO DE
& RENTABILIDADE =Lz s
pela mitigagdo do CREDITO .
4 risco de inadimpléncia. gero!:dz mcusd
receita de vendas.
VISAO 360°
DE MERCADO MAIS CAPITAL DE GIRO
sobre seus clientes, com taxas geralmente mais favordveis,
auxilia nSIO na desde que os recebiveis segurados
prevencdo de sejam utilizados como garantia colateral.
perdas.

TOP DEZ
RAZOES

CONDICOES
MAIS
COMPETITIVAS
AO EXPORTAR

para expandir
suas vendas no
exterior.

AUMENTO DA EFICIENCIA
NA GESTAO DE CREDITO

utilizando os sélidos recursos

TRANQUILIDADE PARA da seguradora lider mundial
CONCENTRAR O RISCO em seguro de crédito.

MELHORA NO RELACIONAMENTO

COM SEUS CLIENTES sendo mais
9 competitivo e aumentando, com
seguranga, a exposi¢gdo com melhores
prazos de pagamento.

Saiba mais em www.eulerhermes.com.br FOCO NO SEUNEGOCIO
sabendo que seus riscos
estdo protegidos e seus
pagamentos garantidos.

EULER HERMES




